
Wir lieben Sportvereine
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Unsere Vision

www.dw-sport-consulting.com



Consulting
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Zahl der Sportvereine seit 2011 in Deutschland rückläufig

Quelle: Deutscher olympischer Sportbund
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Nach einer aktuellen Studie treiben 70 % der Jugendliche 
Sport

70%

54%

38%

45%

36%
32%

30%

0,0%

10,0%

20,0%

30,0%

40,0%

50,0%

60,0%

70,0%

80,0%

Jugendliche Junge Erwachsene Singles Paare Familien Jungsenioren Ruheständler

A
n

te
il 

d
e

r 
B

e
fr

a
g
te

n
Der Anteil an Jugendlichen in Sportvereinen ist jedoch rückläufig

Quelle: BAT Stiftung für Zukunftsfragen
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Immer mehr Sportvereine schlagen sich mit elementaren 
Herausforderungen herum

✓ Mitgliederverluste

✓ Probleme in der Mitarbeiterrekruitierung

✓ Sportlicher Erfolg

✓ Gewinnung von Sponsoren

✓ Finden von Lösungen

✓ Innovationsmanagement

✓ Aktuelle Megatrends (z.B. Urbanisierung, Individualisierung)

www.dw-sport-consulting.com



Die Arbeit im Sportverein wird immer komplexer

www.dw-sport-consulting.com

Einflussfaktoren auf 
Sportvereine

Politik

New Work

Digitalisierung KI

Gesellschaftl.
Entwicklungen

Alterung
der Gesellsch.

Wettbewerber
Fitnessstudios

Sportvereine
Kursanbieter

Trends

Gesetze

Datenschutz Kinderschutz

Klimaschutz

Unternehmen

Mitglieder

Urbanisierung

verändernde
Bedürfnisse

Inflation

Zuwanderung



Warum entwickeln sich Vereine nicht weiter?

www.dw-sport-consulting.com

fehlende Zeit fehlende Ressourcen fehlendes Know-How fehlende Strategie

Hier helfen wir euch weiter, damit ihr neben der Vereinsarbeit auch Entwicklungsarbeit
leisten und stemmen könnt.



Mit unserem ganzheitlichen Ansatz individuell angepasst 
unterstützen wir Vereine sich für die Zukunft nachhaltig 
aufzustellen

Ganz-

heitliche 

Beratung

Phase 1:

Problem und 

GAP-

analyse

Phase 2:

Strategische 

Ausrichtung

Phase 3:

Tiefenanalyse

Phase 4:

Konzeption

Phase 5:

Umsetzung

Mitgliederanalyse
Finanzanalyse
Organisationsanalyse
Digitalisierungsanalyse
…

Vision und Mission
Strategie
Ziele
Steuerung
Planung

An der Strategie ausgerichtet

blue ocean strategy
design thinking
Workshops

Begleitung
Unterstützung
Beratung
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Nachhaltig erfolgreich durch unsere Leistungen

www.dw-sport-consulting.com

Einnahmen/Ausgaben

Durch unsere Unterstützung

verbessern wir eure

Finanzsituation

Organisationsmanagement

Wir optimieren eure

Vereinsorganisation, damit ihr

für die Zukunft nachhaltig

aufgestellt seid

Digitalisierung

Durch unsere Konzepte

moderniesieren wir euren

Verein, optimieren Prozesse, 

sparen Ressourcen ein und 

verbessern die 

Zusammenarbeit

Vertrieb und Marketing

Wir optimieren euer Marketing 

und fördern Vertriebswege zu

Steigerung der Mitglieder und 

Sportler

Ehrenamt

Wir sorgen dafür, dass ihr eure

Mitarbeiter langfristig an den 

Verein bindet und zeigen

euch wie ihr neue Mitarbeiter 

findet.

Strategie und Ziele

Wir entwickeln mit euch

zusammen eine ganzheitliche

Vereinsstrategie, die euch

langfristig erfolgreicher

macht



Die Investition in unsere Beratungsleistungen amortisiert sich in 1-2 Jahren
und ihr seid nachhaltig gut aufgestellt für eine erfolgreiche Vereinsarbeit

Mit einer Förderung durch die Deutsche Stiftung
für Engagement und Ehrenamt werden sogar bis zu 90 %

der Kosten übernommen
 



Gütesiegel
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Warum gibt es Gütesiegel

✓ Steigender Wettbewerb unter Anbietern

✓ Angebote für Kunden oft nicht transparent

✓ Fehlende objektive Einschätzungen über Qualität, Service und PLV

✓ Interesse der Kunden an Gütesiegel

✓ Entdecken von Lücken im Sportverein

www.dw-sport-consulting.com



Der Mehrwert für jeden Sportverein

✓ Kundenbindung

✓ Mitgliedergewinnung

✓ Imageverbesserung

✓ Qualitätsüberprüfung

✓ Wettbewerbsvorteil

✓ Objektives Fremdbild

www.dw-sport-consulting.com



Folgende Bausteine werden abgefragt

Service

Ehrenamt

Leistungen / Produkte / Angebot

Beitrag

Digitalisierung
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Bildung
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Durch die immer schneller werdende Veränderungen ist eine 
regelmäßige Weiterbildung der Mitarbeiter elementar

www.dw-sport-consulting.com

Durch unser stetig wachsendes
Bildungsangebot können Sie sich

zu jeder Zeit und an jedem
Ort zu verschiedensten Themen

weiterbilden.

Dies stellt unter anderem ein Aushängeschild
für Ihren Verein dar!
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Ihr Kontakt zu uns



Ihr Kontakt zu uns

www.dw-sport-consulting.com

info@dw-sport-consulting.com

0173/6567016

Am Öschle 46
87752 Holzgünz

Daniel Weiß
CEO der DW Sport Consulting
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Wir stehen für Nachhaltigkeit, 
daher wird für jeden neuen Kunden in der
 Vereinsberatung und Gütesiegel ein Baum 

gepflanzt. Damit fördern wir Verein und Natur.



22www.dw-sport-consulting.com

Die reinste Form des Wahnsinns ist es, alles beim Alten zu belassen und hoffen,
dass sich etwas ändert (Albert Einstein)



Referenzen 
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DW Sportconsulting hat unsere Vereine 
im Bereich Digitalisierung einen 
deutlichen Schritt nach vorne gebracht. 
Daniel Weiß vereint eine umfassende 
digitale Expertise mit dem Verständnis 
für Prozesse und Strukturen in 
Sportvereinen. Im Rahmen der Beratung 
gelingt es ihm dabei auf die individuellen 
Besonderheiten der Vereine einzugehen 
und schließlich passgenaue 
Umsetzungsmaßnahmen vorzuschlagen."
 

Netter und seriöser Partner, der eine sehr gute 
Analyse unseres IST-Zustandes gemacht hat. Wir 
freuen uns auf die gemeinsame Umsetzung 
unserer „Baustellen“.
Absolut weiterzuempfehlen, denen Ihr Verein am 
Herzen liegt.

DW Sport Consulting, hat bei uns eine sehr umfangreiche Analyse 
gefertigt, was den Stand Digitalisierung betrifft, hat uns viele 
Möglichkeiten aufgezeigt, wo und wie wir kurzfristig und 
langfristig ansetzen können, um unseren Verein attraktiver zu 
machen, wo und wie wir uns besser finanziell besser aufstellen 
können, damit wir weiter bestehen. Wichtig: Es sind viele 
praktische Vorschläge, die gerade auch für kleinere Vereine 
umsetzbar sind. Durch die verschiedenen Ansätze ergeben sich 
zusätzlich viele Erleichterungen in der Vereinsarbeit, die 
insbesondere die Ehrenamtler entlasten und Freiräume schaffen.
Sie haben aber nicht nur die Analyse gefertigt und uns die 
mehrfach ausführlich erläutert; zusätzlich betreuen sie uns ganz 
unkonventionell bei der Umsetzung der einzelnen Maßnahmen, 
geben weitere Tipps und helfen uns dabei, die richtigen Kontakte 
zu finden.

Kanuverband NRW FC Benningen WSV Walsum



Referenzen 
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Nachdem ich Daniel Weiß in einem 
Podcast bei www.vereinsmeier.online 
gehört habe, habe ich ein Vorgespräch 
mit meinen Vorstandskollegen 
organisiert. Wir haben uns dann für eine 
Analyse entschieden und sind sehr froh, 
es zu Haben gemacht. Es gab einige Ideen 
und eine Aufstellung der Ist-Situation in 
verschiedenen Themenbereichen sowie 
einfach umsetzbare Verbesserungen, um 
das Vereinsleben noch attraktiver zu 
machen. Danke Daniel Weiß. Maik 
Scherschanski, 1.Vorsitzender SG 
Bookhorn

Die DW Sport Consulting hat sehr sorgfältig die 
gesetzten Themenfelder analysiert und die 
richtigen Themenfelder herausgearbeitet. Die 
Strategie und die Ziele sind eine wertvolle Hilfe für 
die weitere Entwicklung unseres Vereins.

Wir wurden durch DW Sport Consulting 
hervorragend beraten und betreut.

Den Aufbau bzw. Neugestaltung unseres 

Kanu Vereins voran zu treiben wurde von 

Daniel Weiß mit verständigen und einleuchten 
Vorschlägen angegangen.

Viele Vorschläge und Informationen zu 

Marketing, Mitgliederwerbung, Digitalisierung 

und einiges mehr werden demnächst von uns 
umgesetzt.

Freue mich schon auf die weitere 
Zusammenarbeit.

SG Bookhorn SV Amendingen Wanheimer Kanu Gilde
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